
参加者募集

貴社名：　　　　　　　　　　ＴＥＬ　　　　　　　ＦＡＸ　　　　
ご参加希望人数（　　名）お名前
※準備の都合上、参加申込み希望の方は３月２日（月）までに弊社宛にご返信下さい。

ナガヤ塗料株式会社

名古屋市中川区柳瀬町１－１６－１
　　　（八田町交差点西２００ｍ）

ＴＥＬ　０５２－３６１－０２２４
ＦＡＸ　０５２－３５３－５２３４
　　　塗料の事ならお気軽に

　ご相談ください！

緊急告知！不況をぶっ飛ばせ！セミナー開催のお知らせ
テーマ＆講習内容

「JIS改訂について」
～JIS改訂に伴なう商品の統廃合に関して～

「受注件数2倍UP!まだまだやれる住宅営業」

講　師

平成２１年３月５日（木）
ＰＭ３：００～ＰＭ６：００まで

とき

ところ
中日ビル　６F
中日コンサルティングプラザセミナールーム

日本ペイント販売㈱
顧客推進本部
マーケティング部

佐々木大輔氏

大嶋経営提案事務所
所長

大嶋浩敬先生

「緊急提案！使わないと損する中小企業施策」

㈱経営相談センター
代表取締役

細江英明先生

参加費
は無料
!

１５：００～１５：３５

１５：３５～１６：３５

１６：４５～１７：５５

自社の住宅塗り替え営業に満足してますか？マンパワーだ
けに頼った営業スタイルに不安を感じませんか？住宅営業
は「効率化」と「体系化」です。「効率化」するから継続
します。「体系化」するからスキがありません。少しの取
り組みで成果が伸びるノウハウをご紹介します。

厳しい経済状況が続く中、政府は中小企業対策として様々
な施策を繰り出しています。今だから使える、今こそ使わ
ないともったいない助成金や資金調達などに関する中小企
業施策をご紹介します。



～緊急提案！～
「使わないと損する中小企業施策」

内容

厳しい経済状況が続く中、政府は中小企業対策として様々な施策
を繰り出しています。
今だから使える、今こそ使わないともったいない助成金や資金調
達などに関する中小企業施策をご紹介します。

講師詳細

氏名

所属

役職

業務経歴

所属団体

公職歴

メッセージ

大嶋浩敬

フリガナ オオシマ　ヒロノリ

大嶋経営提案事務所

代表

大学卒業後、総合広告会社にコピーライターとして入社。NHK関
連会社を経由して、大手自動車会社のハウスエージェンシーに
てSPを中心としたコミュニケーション戦略、マーケティングソ
リューション業務に従事する。2006年社会保険労務士をメン
バーに加え、地元の中小企業の経営に積極的に提案していく姿
勢をモットーに『大嶋経営提案事務所』を開設。またISO２７０
０１審査員補の資格をもち、企業の情報セキュリティコンサル
ティングも行う。

（社）中小企業診断協会

経済産業省後援　起業支援サイト「ドリームゲート」（カテゴ
リー：広告宣伝）オフィシャルナビゲーター＆アドバイザー
愛知県自治研修所　講師
財団法人あいち産業振興機構　経営技術診断助言外部専門家登
録
名古屋市中小企業経営相談員、新事業支援センター　経営診断
専門家登録

こんにちは、大嶋浩敬と申します。販売促進や広告などコミュ
ニケーション戦略のコンサルを通じて、売上アップにつなげる
かを得意分野にしています。



～受注件数２倍UP！～
「まだまだやれる住宅営業」

内容

自社の住宅塗り替え営業に満足してますか？
マンパワーだけに頼った営業スタイルに不安を感じませんか？
住宅営業は「効率化」と「体系化」です。「効率化」するから継
続します。「体系化」するからスキがありません。少しの取り組
みで成果が伸びるノウハウをご紹介します。

講師詳細

氏名

所属

役職

略歴

公職歴

主な著書

細江英明（中小企業診断士）

フリガナ ホソエ　ヒデアキ

株式会社　経営相談センター

代表取締役

1962年生まれ、不動産会社勤務を経て、
1994年 尾東（びとう）コンサルティング事務所設立、
2006年 株式会社経営相談センターとして法人化、代表取締役就任

財団法人 雇用能力開発機構 講師
財団法人 愛知県中小企業振興公社 経営専門家
財団法人 名古屋市都市産業振興公社 経営専門家
愛知県中小企業再生支援協議会 専門家
愛知大学 非常勤講師
名古屋商工会議所 シニアアドバイザー
キャリナリーアート名古屋校 講師

「ビジネス・キーワード・ファイル －輪（コミュニケ－ショ
ン）－」
「経営計画を活かす」
「危機管理－事例に学ぶ」※ いずれもグローバル・アイ社刊

所属団体

社団法人 中小企業診断協会 会員
協同組合 東海マネジメント協会（TOMA） コンサルタント会員
中部ニュービジネス協議会 会員
名古屋アントレネット 主宰



①弊社セミナーへのご参加は今回で今回で何度目でしょうか？

初回 ２回目 3回目 4回目以上
9 4 2 2

②本日のセミナーの内容は今後のお仕事に役立ちますか？

大いに役立つ ある程度役立つ あまり役に立たない 全く役に立たない
7 10 0 0

③本日のセミナーの内容はいかがでしたか？

よくわかった まあまあわかった 少しわかりにくい 全くわからない
10 7 0 0

④講師はいかがでしたか？

大変よかった まあまあよかった あまりよくない 悪い
12 5 0 0

ナガヤ塗料セミナーアンケート結果
平成21年3月5日

初回

２回目

3回目

4回目以上

大いに役立つ

ある程度役立つ

あまり役に立たない

全く役に立たない

よくわかった

まあまあわかった

少しわかりにくい

全くわからない

大変よかった

まあまあよかった

あまりよくない

悪い



⑤弊社の設営はいかがでしたか？

大変よかった まあまあよかった あまりよくない 悪い
11 5 0 0

⑥今後も弊社のセミナーに参加されますか？

機会を作ってぜひ参加する内容次第で参加する あまり参加したくない 参加しない
10 6 0 0

⑦その他弊社へのご意見、興味をお持ちのセミナーテーマなどについてお聞かせ下さい。
・社会の営業システムが理解できた気がしました。
・「JIS改訂について」の報告は、プロジェクターの映像と資料が違いすぎて分かりづらかった。
・いつも情報ありがとうございます。
・ありがとうございました。

大変よかった

まあまあよかった

あまりよくない

悪い

機会を作ってぜひ参加する

内容次第で参加する

あまり参加したくない

参加しない




